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El crédito: responsabilidad y compromiso

Presentacion

El Instituto Nacional para la Educacion de los
Adultos te felicita por la decisiéon de continuar tus
estudios, ahora con el médulo El crédito para tu
negocio. Su propdésito es que aprendas a elegir
entre las diversas ofertas de crédito que existen,
de acuerdo con tus necesidades y posibilidades.

Para apoyar tu aprendizaje, este paquete modular
incluye los siguientes materiales: Libro del adulto,
Cuaderno de practicas y la Historieta Los servicios
de la banca multiple. Un lugar para depositar tu
dinero.

El Libro del adulto relata la historia de varias
personas que buscan mejorar su actividad
productiva, a través del analisis de las condiciones
en que se encuentran sus microempresas. Al leerlo
encontraras indicaciones para utilizar los otros
materiales del paquete modular, como la
Historieta, los folletos informativos y el Cuaderno
de practicas, en el que podréas ejercitar lo
aprendido y tomar las decisiones que consideres
convenientes para mejorar tu negocio.

Al final del libro encontrards un Glosario con
términos de uso comun en los servicios financieros.
En el anexo te presentamos el folleto ¢{Qué es la
CONDUSEF? (Comision Nacional para la
Proteccidn y Defensa de los Usuarios de Servicios
Financieros) y un Directorio de sus delegaciones
estatales.

Esperamos que disfrutes este mdodulo y te sea de
utilidad.

iEchale muchas ganas y adelante!
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El cr;__édit-o:
. . responsabilidad
y compromiso

El propésito de esta Unidad
es gue identifiques el
compromiso y la
responsabilidad que se
. adquiere al solicitar un
_préstamo.




El crédito para tu negocio

Veamos qué sucede con los

personajes de la siguiente historia.
000 00000OCOGEOGOEOEONOEONOEONOEONOOIO

Forjando un sueino

Era una tarde de febrero, fria y polvorienta, en la que
Juanita decidié cerrar su estanquillo y retirarse temprano
a descansar.

—Dofia Juanita, jqué bueno que la alcancé!, ;a poco ya se va? Pero si
todavia es muy temprano.

—Para qué me quedo, don Pepe, si la venta esta muy floja, nada mas me
estoy enfriando.

—Espéreme tantito, vengo a platicarle un asunto de negocios que le puede
convenir.

—Bueno, pero no me vaya a pedir prestado porque es como pedirle peras al
olmo, hoy no tuve ni para pagar el refresco.

—Al contrario Juanita, le vengo a proponer algo que la va a sacar de apuros.
—iAh carambal! ¢Pues de qué se trata? S6lo que me quiera vender un billete
de loteria premiado o que me quiera presentar a un millonario enamorado
de mi.

—iNo, cémo cree!, se trata de algo mas sencillo. Fijese que estan ofreciendo
créditos a quienes tenemos alguin negocio. Entonces nos estamos organizan-
do para conseguir algo de dinero con el que podremos dar un nuevo aire a
nuestros changarros y, quien quita, y nos vayamos p’arriba. Imaginese que
en lugar de estanquillo puede llegar a tener un minisiper, con autoservicio y
toda la cosa.
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—ijAh cémo sera usted, don Pepe, ya ni la burla perdona!
—No pierda la esperanza, todas las grandes obras empezaron con un suefo.
—Si, don Pepe, pero los suefios no dan para comer.

Dofa Juanita se quedd pensativa, sus 0jos almendrados
miraron fijamente hacia el horizonte, como si esas pa-
labras y el optimismo de don Pepe le hubieran recordado
algo que ella ya habia vivido antes.

—¢Qué piensa, pues? ¢Por qué se quedo tan callada?

—Creo que la cosa no es tan simple, un préstamo puede ayudar, pero tam-
bién puede hundir.

—No se preocupe, ahorita usted esta afligida porque no van bien las ventas,
pero vera que cuando le meta un dinerito a su hegocio, inmediatamente se




El crédito para tu negocio

va p’arriba. Mire, mafiana por la noche, mas o menos como a las ocho,
vamaos a vernos varios vecinos de la colonia que tenemos un negocio propio;
vaya pa’ que se entere y luego usted decide si le entra o no.

—Muchas gracias, don Pepe, no crea que no me interesa, |0 pienso porque
cuando mas trabajo cuesta ganarse unos centavos, mas empefio tiene uno
que poner en cuidarlos, pero bueno, ahi estaré para saber de qué se trata.

Dofia Juanita terminé de guardar su mercancia y cerro su
puesto bajo tres candados. Se cubrid la cabeza con la
capucha de su chamarra y caminé contra el viento y el
polvo por una calle solitaria. A pesar de haber tenido un
dia dificil, esa conversacion la motivd para esbozar una
sonrisa y murmurar para si misma: jah qué don Pepe tan

animoso, yo creo que ya se esta componiendo, por eso
me cae bien!




Contesta las preguntas

OQuO piensas de lo que dice don Pepe acerca de que "todas las
grandes obras empezaron con un suelo"?

OTienes un suedo? Culntalo.

Si los suelos no dan para comer, como dice dola Juanita, entonces Oqul
necesitamos hacer para no sOlo soOar?
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Abre tu Cuaderno de prdcticas, revisa el indice
y lee el tema titulado “Conoce el manejo de tu
Cuaderno de prdcticas”. Posteriormente
resuelve el Paso 1.

Al leer el Paso 1 en tu Cuaderno, reflexionaste sobre
lo que le sucedi6é a don Pedro, el sefior que produce
pan, cuando obtuvo un crédito y no cumplié con el
compromiso de pagar puntualmente el préstamo que
solicitd. Continuemos con la historia en la que los
personajes comentan sobre sus experiencias con
respecto a los préstamos.

.............

Del sueno se puede pasar
a una pesadilla

—Buenas noches, don Pepe.

—Buenas noches, pasen ustedes —contestd don Pepe a dofia Matilde y a
don Pedro, una pareja de avanzada edad que vende postres en la salida de
una taqueria.

—iYa don Pepe! El que llegd, llegd, vamos empezandole que se hace
tarde —dijo José Luis, un joven fornido que vende jugos y licuados en una
terminal de transporte urbano, que llegé puntualmente a la junta convoca-
da por don Pepe.
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En la reunion estuvieron también presentes, Jacinto que se
dedica a bolear y reparar calzado, dofa Lupita que vende
verduras en el mercado, dofia Rosa que hace quesadillas
y sopes para venderlos en la Plaza del Mariachi y desde
luego, dofa Juanita que llegé un poco tarde.

Don Pepe tiene lo que podria ser el inicio de una lavanderia,
fue lo Unico que pudo comprar con el dinero que le sobré
después de haber quebrado tres tintorerias. Su tragedia estu-
vo ligada a una decepciéon amorosa que lo condujo a un
laberinto de alcohol y soledad del cual apenas esta
encontrando la salida. Todos son vecinos de la misma
colonia, aunque tienen sus negocios en diferentes
zonas de la ciudad de San Luis Potosi. Se trata de personas
gue se esfuerzan y trabajan por obtener lo necesario para

Vivir.
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—~QOiga, don Pepe, con la pena, pero yo tengo pendiente de mis nifos, ya
diganos de qué se trata —dijo dofa Rosa.

—Si pues, al grano, como ya les habia dicho, el asunto consiste en pedir un
crédito por cabeza que sirva para mejorar nuestros negocios. El primer prés-
tamo que podemos conseguir es de mas o menos 1 000 pesos a pagar en
cuatro meses con abonos semanales fijos de 75 pesos. Si nadie falla y todos
pagan, el crédito siguiente puede ser por una cantidad mayor. ;Coémo la
ven?

Todos empezaron a hablar al mismo tiempo: jesta bien!, juy
sil, {75 pesos semanales cualquiera los junta! jEs poco, pero
sirve! jA mi que me presten un poco mas! Mientras, dofia
Juanita pensativa, movia la cabeza.

—ijAchis! jachis! Y luego qué va a pasar si alguien se atrasa o no paga, pre-
guntd Jacinto.

—iAh! pues todos tendremos que pagar por él. Para esto nos piden que nos
juntemos 10 personas y que cada uno ahorre 100 pesos; este ahorro lo mane-
jarian dos o tres representantes que nombrariamos como junta directiva.
—A ver, a ver, barajamela mas despacio, a poco tendré que pagar por otros
—exclamo José Luis. o
—Espérate, espérate
—Ilo contuvo don
Pepe.

Es como en tu equipo
de futbol, todos pagan
el arbitraje y cuando
alguien falta o no tiene

dinero, todos se caen
con un poquito mas.
Pero aqui se trata de que
todos seamos responsables
para no afectar a los demas.
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—iPero esta bien ese ahorro! Porque si a cualquiera de nosotros se le presen-
ta una urgencia le podriamos hacer un préstamo —intervino Jacinto, y si no
es nhecesario pues tenemos nuestro guardadito.

—Pero usted dofia Juanita, ¢por qué esta tan callada? —pregunté don
Pepe.

—Estoy callada pero interesada, no crean que no, s6lo que no veo la cosa
tan sencilla, a mi difunto marido, las deudas le comieron su negocio; lo
embargaron y nada nos quedo, por eso hay que pensarle bien. Se puede
pasar con mucha facilidad del suefio a la pesadilla. Lo primero es saber si mi
negocio necesita el préstamo y si con él voy a mejorar las ventas o, cuando
menos, si me puedo ahorrar algunos gastos, de lo contrario el dinero se va en
cualquier cosa y nada mas me quedo con la dichosa deuda.

—El otro asunto que conviene ver —continué dofia Juanita—, es lo de los intere-
ses, aungue los abonos sean fijos es importante saber cuanto nos cuesta pedir
prestado. Esto lo aprendi con la experiencia de mi marido, asi es que ustedes
diran.

—Caray dofia Juanita, ahora si que nos apantall6 —exclamo6 don Pepe—.
Bueno yo tengo la intencién de obtener un préstamo de 8 000 pesos para
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comprar otra secadora y otra lavadora, mas los ahorritos que vaya teniendo,
con eso la hago.

—Si, pero, ¢ya sabe cuanto tendra que pagar de intereses por un préstamo
de esa cantidad? y si en el camino se le atora algo, ;qué va a pasar? En
lugar de ganar va a ir perdiendo.

—Dofia Juanita tiene razén don Pepe, vamos a echarle papel y lapiz a este
asunto para saber qué es lo que mas nos conviene —dijo Jacinto.

Después de que todos expusieron su punto de vista,
decidieron primero hacer un programa de trabajo
para analizar las necesidades que cada uno tiene
en su negocio, después investigar diversas formas
de financiamiento y conocer las condiciones para
adquirir los préstamos. Salieron de la reuniébn muy

animados, iban a trabajar mucho, pero asi su
decision estaria bien fundamentada.
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P anmenf W

R el

Para don Pepe, en esa noche habia surgido una
razon mas que lo inquietaba, pero que también le
agradaba y lo hacia sentirse interesado. Nunca penso
gue a sus cincuenta afos pudiera impresionarse tan
gratamente por la experiencia y la inteligencia de
una mujer que, a pesar de que la conocia de tiempo
atras, nunca habia tenido |la oportunidad de
escuchar con esa voz firme y serena con la que habia
expresado su punto de vista. Dofia Juanita lo tenia
verdaderamente cautivado.




Contesta las preguntas

OAlguna vez has solicitado un prOstamo? Explica cullndo y cdmo lo obtu-
viste y lo pagaste.

OConoces alguna persona que haya tenido problemas para pagar un
crOdito? Explica cdmo ocurriO:

La historia que has leido pretende que reflexiones sobre
el compromiso que representa pedir un crédito y la
responsabilidad de pagarlo puntualmente.



Autoevaluacion

1. OUn crdito puede salvar
pero tambildn hundir0,
dijo doa Juanita. OPor
quO podra ocurrir esto?

2. O0QuO problemas podrdas
tener si solicitas un prls-
tamo y no sabes en quO
lo vas a invertir?







Analisis del estado
en que se encuentra
mi nhegocio

En esta Unidad se pretende
que realices el analisis de
tu negocio, para saber en
qué condiciones se
encuentra y qué necesitas
para mejorarlo.
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Las cuentas de mis carencias

Si inicias 0 mejoras las cuentas de tu
negocio, siempre sabras cuales son sus
necesidades y las oportunidades

gue tienes para mejorarlo.

—Bueno, como habiamos quedado, ¢quién trajo el analisis de su nego-
cio? —preguntd don Pepe a las personas que estaban presentes en la segun-
da reunion.

—Pues yo le pensé algo anoche —exclamé José Luis, seguido por todos los
demas que hablaron al mismo tiempo—. jYo traté de hacer algunos apuntes!
iYo le pensé mucho! Yo también le estuve pensando, lo traigo en mi cabeza.
—Pues si, todos tenemos alguna idea. ¢ Pero, alguien trae algo por escrito?
—volvid a preguntar don Pepe.

—Aqui esta —dijo José Luis, sosteniendo en alto una hoja; después de que
todos se callaron, empezd a leer lo que habia anotado en ella—. Yo vendo
ala semana como 100 licuados y cerca de 200 jugos, y le gano mas o menos
tres pesos a cada uno, vengo sacando libres de polvo y paja como 900 pesos,
eso es todo lo que anoté.

—Si, José Luis, pero eso no es suficiente —intervino dofia Juanita—. Todos tenemos
una idea general de lo que hacemos, pero necesitamos hacer algunas
cuentas para saber en qué estamos fallando, revisar si nuestros proveedores
son los mejores, conocer mas sobre las necesidades de nuestros clientes y
mejorar la imagen de nuestros negocios. Miren, por ejemplo, yo vendo dul-
ces, chocolates, frituras, refrescos, galletas y productos de limpieza, éstas son
mis cuentas:
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Relacidon de productos de limpieza para el hogar

Descripcion
del articulo

Costo de
compra por
litro o por
pieza

Venta
semanal

Aromatizante pisos

de pino

Bote gigante de
plastico

Trapeador chico

Total de
compras por
litro Precio de
O por pieza venta del
$ producto
60 3.50
................ e
o S
60 3.50
................ P
................ s
................ T
................ P
................ T
................ e
................ e
s P
10 98.00
................ e
................ R
................ P
................ R
................ R
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Relacion de dulces

Descripcion del Costo de compra Total de Ganancia por Venta
articulo por pieza compras pieza semanal
$ $ $ $
Chicles 0.50 50 0.75 25
Hostias 0.40 40 0.50 20
Mazapanes 0.50 25 15

Bolis 1.00 650
Chocobanana 0.50 50
Chocoguayabel 0.50 40

Refrescos 4.00 100

Dofa Juanita les explica que su ganancia es variable, a
veces de 30 o 50 pesos por dia, segun lo que venda. Sin
embargo, ella no puede responder una pregunta que le
hacen los demas: ¢ cuanto de lo que vendes es ganancia
para ti? y ¢cuanto tienes que reinvertir para que continte
el negocio?

—iUy, dofia Juanita, eso es muy facill Lo Unico que tienes que hacer es restar
el costo de tu mercancia del precio en que la vendes y, de lo que queda,
una mitad es para comprar los productos que se van acabando y la otra es
la ganancia —le dijo José Luis.

—No, espérame tantito —exclamé don Pepe—. Hace tiempo consulté a un
experto en negocios y me dijo que calcular la ganancia de esa manera es
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un error, y que eso ocasiona muchas veces que el negocio no crezca. El cal-
culo se debe hacer considerando el dinero que ingresa como producto de
las ventas menos lo siguiente:

= Gastos de operacion. Esto incluye luz, renta, es decir, todo lo que cues-
ta mantener el local del negocio y también se le debe sumar lo que
gasta uno en transporte para comprar la mercancia.

e Compras. Aqui se debe incluir tanto la compra de mercancia como
un fondo que permita conservar o renovar el equipo, mobiliario y todo
lo que necesita el negocio para funcionar.

= Gastos de seguridad social. Se refiere a un fondo muy importante que
sirve para enfrentar las eventualidades en caso de enfermedad o de
retiro cuando ya no estemos en posibilidad de trabajar.

—ijUff! Pero si a lo que vendemos tenemos que restarle todo eso, no nos va a
quedar nada! —contesto José Luis.

—Por eso, es necesario que hagamos cuentas de todo eso, es decir, de los
ingresos y los gastos, solo asi sabre-
mos con precisibon como andan
nuestros negocios —agregoé dofia
Juanita.

—Yo también lo hice por escrito
—sefalé dofa Lupita—. Aunque
creo que me falté lo que ustedes
dicen. Mis calculos estan asi:

En las tablas de las siguientes paginas, completa las columnas
Compra mensual y Venta mensual para obtener

el total de cada una de ellas.
0000000000000 0000000000000 O°OG®OSOEOSO®OSOEOSOEOSOOSOOS OOV




Relacion de frutas y legumbres

Frutas y Compra de Costo de compra
legumbres mercancia por kilo por kilo o0 manojo
O manojo $

Total de todas
las columnas




Compra Precio de | Venta mensual
mensual venta por kilo o Venta mensual
$ $ manojo $
Ejemplo: 20.00 2.00 18 Ejemplo: 36.00
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—Oiga, Lupita —sefialé José Luis—, y ¢como le hizo para saber cuanto com-
pré al mes?

—Lo que hice fue multiplicar la cantidad de mercancia que compré por el
precio que pagué por cada kilo o manojo de verduras. Es decir 20 x 1 igual a
$20. Lo mismo hice para obtener la venta mensual por producto.

En tu Cuaderno de practicas realiza las
actividades 2.1y 2.2 del Paso 2.

—¢A poco siempre vende todo lo que compra? —preguntd José Luis.
—No, qué va, a veces se me queda mucha verdura. De la que se me echa

a perder pierdo mas o menos quinientos pesos al mes —contesté dofia
Lupita.

—iHijole!, es mucho lo que pierdes —sefalé dofia Juanita.
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—Si es mucho, y en tiempo de

calor, la verdura y la fruta me
duran menos, por eso lo
del préstamo me esta
interesando para com-
prar un refrigerador que
me ayude a conservar
por lo menos los produc-
tos mas delicados.
—AqQui esta un ejemplo claro
de lo que necesitamos hacer —dijo
don Pepe—. En el analisis de su negocio,
dofa Lupita se dio cuenta de que esta perdiendo quinien-
tos pesos mensuales de mercancia, porque no la vende a
tiempo. Una solucién pudiera ser comprar un refrigerador
mediante un crédito. Para esto, las preguntas que ten-
driamos que contestar serian:

¢Cuanto tendria que invertir Lupita para comprar a crédito un
refrigerador?

¢Cuanto disminuiria la pérdida de mercancia y, por tanto, de
cuanto seria el ahorro? Respondiendo a estas preguntas dofia
Lupita sabria si le conviene invertir en ese aparato.

—Andale, Pepito, lo mismo tendrias que hacer con tu lavanderia —dijo José
Luis sonriendo—. Y también se tiene que sumar el nuevo gasto de luz
que se haria con el refrigerador. Eso también cuenta ¢no?

—Si, claro, también cuenta—. Bueno, parece que ya le estamos agarrando
la onda —mencion6 dofa Juanita poniéndose de pie y dirigiéndose
hacia una hoja grande de papel pegada en la pared—. Pero nos con-
viene tener la informacion bien organizada, con todos los puntos que
se mencionaron en la reunion. Les propongo realizar un ejercicio en el
qgue nos hagamos una serie de preguntas acerca de la situacion de
nuestro negocio, por ejemplo:
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* ;Qué articulos vendo y cudles no vendo?

e ;Cuanto cuesta lo que vendo? ¢Cuanto vendo? ¢(A cuanto
ascienden mis gastos? Y, ¢cual es mi ganancia real?

= ¢;Tengo buenos proveedores?

« ;COmo puedo ser mejor que mis competidores?

= (A mis clientes les ofrezco lo que necesitan?

= ¢.En qué condiciones fisicas estan mi negocio y mis herramientas
y/0 instrumentos de trabajo, y si éstos son suficientes y adecua-
dos?

Y otro ejercicio en el que podamos definir los problemas principales del
negocio, como serian:

e ;Cuanto pierdo y por qué?
e ;Qué ahorros puedo hacer?

= ;Cuantos clientes tengo y cuantos podria atender si mejoro mi
negocio?

’4 —En mi caso —agreg6é dofa
Juanita—, esta claro que
tengo ventas muy bajas y
gue necesito aumentarlas

porque gano muy poco y
no aprovecho toda la
clientela existente. En
el caso de Lupita, lo
gue se requiere es dis-
minuir la merma para
perder menos o ahorrar
mas. En los dos casos

i podemos utilizar un crédito;
; - pero antes debemos
% conocer y analizar
las condiciones
para obtenerlo.
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Al final de la reunién, todos los integrantes del grupo se
pusieron de acuerdo para mejorar el analisis de su negocio
y detectar sus principales problemas. En todos los casos
resultaba util contar con una nueva inversion que pudiera
provenir de un crédito en condiciones favorables. La si-
guiente tarea consiste entonces, en investigar el programa
de financiamiento mas adecuado a las necesidades de
cada quien. Casi todos estaban de pie comentando entre
si y poniéndose de acuerdo en el trabajo que tenian que
hacer. Poco a poco se iban despidiendo y salian de dos en
dos, mientras tanto, don Pepe, en el umbral de su madurez,
se dirigié a dofia Juanita con sentimiento y espiritu ado-
lescente, explorando una oportunidad para llenar el enorme
vacio que existia en su vida.

—No se vaya, dofia Juanita, espéreme tantito —dijo don Pepe con risa
nerviosa—. Tengo algo que decirle.

—¢De qué se trata? No me diga que ya me consiguié al millonario que me
va a poner el minisuper —contesté dofia Juanita sonriendo.

—No jcémo cree! No le consegui al millonario, pero le ofrezco algo mejor,
quiero invitarla a cenar el proximo sabado después de la reunion.

Siempre registra en un cuaderno
las ventas, compras y gastos que se
hacen en tu negocio.
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Dofia Juanita dej6é de sonreir y con mirada de sorpresa
permanecié en silencio, atenta a lo que don Pepe le
decia.

—No me conteste ahorita, mejor piense en que usted y yo podriamos encon-
trar la forma de acompafar nuestras soledades.

—¢ Pero quién le dice que yo estoy sola? —pregunt6 dofia Juanita sonriendo
y ya repuesta de la sorpresa.

—Bueno, si no es asi, entonces acepte compartir conmigo un poco de su
compafia, porque yo si me encuentro muy solo.

Salieron del local de don Pepe sonriendo y caminando
despacio sobre una acera desierta, iluminada por la
tenue luz de un farol que amenazaba con fundirse, y
mientras llegaron a la esquina, hablaron de la luna, las
estrellas y del clima; ahi se despidieron sin decirse adios,
pensando que en ese momento habia empezado un
juego cuyo desenlace nadie podia imaginar.

En tu Cuaderno de practicas realiza las
actividades restantes del Paso 2.
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s negocio, de la misma manera como lo hicieron los personajes

Ahora ya tienes identificados los principales problemas y carencias de tu

« de esta historia.

« No olvides ser constante en el registro de lo que vendes y compras, asi como
organizar tus compras y los gastos que vas a realizar para preveer cualquier
: situaciéon que pudiera afectar la marcha de tu negocio.

En busca de una oportunidad

Los integrantes del grupo se organizaron en parejas
para investigar diversas fuentes de financiamiento. A
dofia Lupita y a dofia Juanita les toc6 indagar sobre
un programa de crédito para negocios pequefos.
Empezaron su tarea con mucho animo muy temprano
por la mafana.

—Yo no me puedo quejar, a mi me ha ido bien con las verduras.

—Fijate Lupita que mi negocio no esta mal, s6lo que necesito surtirlo mejor y
sobre todo promoverlo, pero no puedo hacerlo sola, necesito que alguien
me ayude.

—iAh!, eso si una sola persona no puede con todo, lo bueno es que a mi me
ayuda mi marido, aunque a veces le tengo que tronar los dedos, pero yo le
digo, "si no trabajas conmigo doénde lo vas a hacer". Oye Juanita, tu podrias
encontrarte un buen galan, que te apoye, que te dé animo y compaifiia, tu
aun te conservas guapa, no que mirame a mi, de plano me descuidé todita.
—iSi como no! Ahorita me voy a conseguir a un fulano para que luego se
siente a la mesa tres veces al dia a que le sirva de comer, que tenga que
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cho y luego, que ademas me estuviera molestando en
la noche, jno que va Lupe!, yo a mis afios ya no
estoy para aguantar eso,

&R __" prefiero seguir sola.
J —Se me hace que estas
; ‘j‘ exagerando Juanita,
en la actualidad ya
muchos hombres no
son asi, han tenido

gue cambiar.

—iAh! Pues dime donde
/ i' I hay de esos para ir —con-
estd dofia Juanita.

—¢De veras quieres saber donde hay? Pues aqui cerca, entre nosotros, Pepe
por ejemplo, que por cierto, ya me fijé que te esta echando el ojo.

—ijAh! ¢ Qué crees? Precisamente, Pepe me invitd a cenar.

—ijAndalel, ya ves, ¢no que no?, qué bien guardadito lo tenias.

—No te creas, la verdad estoy indecisa, si me emociona mucho y siento
cosquillas en el estbmago porque Pepe me cae muy bien, pero lo que me
preocupa es su pasado, ¢;qué tal si agarrara otra vez la jarra?

—No creo, Juanita, ademas no te adelantes, si apenas van a conocerse en
otro plan, no seas tan desconfiada, dale una oportunidad y, lo mas impor-
tante, date ti una oportunidad.

En eso estaban cuando llegaron a la oficina que buscaban
y tuvieron que interrumpir su platica para solicitar la
informacion que deseaban obtener.

Ese mismo dia por la tarde, Pepe y José Luis visitaron otras
instituciones que ofrecen financiamiento; iban bromeando
y en amena charla, lo que hacia menos tortuosa su tarea.
Recabaron la informacion que necesitaban y de regreso
comentaron sobre sus deseos y sus gustos.
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—Si consiguiera el préstamo a una tasa de interés del 2% mensual yo le entro
con los ojos cerrados, —dijo don Pepe— con eso, compro otra lavadora y ya
la hice.

—Claro, con esa tasa de interés yo también me embarco con un buen prés-
tamo, le doy un levantén a mi changarro, y después invito a Juanita a formar
una sociedad y vas a ver lo que es bueno.

—iNooo! Cémo crees, puedes formar tu sociedad con quien quieras, menos
con Juanita.

—¢Por qué con ella no?

—Porque yo la vi primero y voy muy adelantado, mafana, después de la
reunidon nos vamos a ir a cenar. {Como ves?

—iUy! Pepito avanzas rapido, siendo asi ahi muere, retiro mi sociedad. Ni
modo. Bueno, eso si que es digno de celebrarse, ¢qué te parece si nos vamos

a echar unas cheves bien frias?
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Pepe se quedd un instante en silencio, esa repentina
invitacion lo tomo desprevenido, lo hizo dudar, se sentia
contento, pero no era suficiente para aceptarla. Hubo
un momento en que lo sacudio el recuerdo y experimentd
un gran temor.

—iAndale! Animate, yo disparo las primeras dos rondas —afnadio José Luis.
—No, como crees, ya no tomo.

—Bueno, pero ni que nos fuéramos a poner borrachos, se trata de unas
cervecitas.

—No le hace, ahorita no. Tengo muchas cosas que hacer, si quieres luego nos
las echamos, ¢sale?

Investiga en la oficina de CONDUSEF de tu estado, qué tipo de
institucion es la que te da el préstamo, qué referencias tienen de ella
y si estd legalmente constituida. Al final de este libro encontraras un
folleto que te explica qué es la CONDUSEF.




Autoevaluacién

M= Contesta las preguntas.

1. Como resultado del anOdli-
sis de tu negocio, Oculles
fueron los problemas y
carencias que lograste
identificar? Escrlbelos a
continuacin.

2. O0QuO medidas tomarlds
para resolver esos pro-
blemas y carencias?

3. OcCulnto te costarOa
resolver esas carencias y
problemas? Anota tus
cOlculos.
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Fuentes de
financiamiento
En esta Unidad conoceras
‘las fuentes de
financiamiento que existen
y las condiciones que se
‘ exigen para obtener un
crédito, como una
posible solucién a la
problematica detectada.
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Dejemos por un momento a las personas de
la historia y realicemos las actividades
3.1,3.2y3.3delPaso 3detu

Cuaderno de prdcticas.

Ya investigaste quiénes prestan y en qué condiciones
lo hacen, también aprendiste a calcular intereses.
Ahora continlia con la historia.

ecccce eecccce

'Momentos de reflexion

Llegd la tarde del sdbado, y el momento de reunirse para
analizar la informacién que habian recabado. El local de la
lavanderia estaba particularmente limpio y escombrado;
los integrantes del grupo empezaron a llegar y, sonrientes,
elogiaron las canciones y la musica que el anfition habia
escogido para amenizar su llegada.




La vida es un carnaval

Todo aquel que piense que la vida
es desigual

tiene que saber que no es asl,

que la vida es una hermosura,
hay que vivirla.

Todo aquel que piense que estO
solo y que estl mal

tiene que saber que no es asd

que en la vida no hay nadie solo.

OAy!, no hay que llorar,

que la vida es un carnaval.

Y es mOs bello vivir cantando.
OOh! Oay!, no hay que llorar
porque la vida es un carnaval
y las penas se van cantando.
OOh! Oay!, no hay que llorar
que la vida es un carnaval

y es mOs bello vivir cantando.

VOctor Daniel, autor argentino.
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—iOrale Pepito! con esa
musica dan ganas
de hacer un reven-
ton —dijo José Luis
al entrar.
—¢Ya escuchaste?, se
nota que Pepe esta feliz,
—comentod Lupita a Juanita
cuando llegaban.
—c¢Les gusta esa musica o pongo otra?
—Esa esta bien, Pepe, pero un poco mas
bajita para que ya empecemos —dijo
don Pedro.
—Bueno, empecemos a revisar la infor-
macion recabada.
—¢Qué les parece si primero explicamos lo que es un crédi-
’ toy los tipos de intereses que hay? —pregunt6é dofia Juanita.
—Pero eso es muy aburrido, mejor vamos a lo directo —dijo José
Luis—. ¢Cuanto necesito y a quién le voy a pedir prestado?
—Recuerda que si ho estamos bien enterados, corremos el riesgo de trabajar
para el bolsillo de los acreedores —sefialé don Pepe.
—¢Qué son acreedores? —preguntd José Luis.
—Ya ves por qué necesitamos empezar por lo mas elemental —contesto
Pepe sonriendo—. Acreedor, mi estimado tocayo Luis, es la institucion o per-
sona a la que se le debe una suma de dinero.
—Bueno —dijo dofa Juanita—, continuemos con la informacion que yo con-
segui:

= Crédito. Es cuando una persona o una institucion le presta a otra una deter-
minada cantidad de dinero y deposita en ésta la confianza de que lo
pagara a corto, mediano o largo plazo, segun lo acuerden, ya sea de pa-
labra o mediante la firma de un contrato o pagaré como garantia del
pago. El interés que se cobra sobre el crédito, es el monto que el acreedor
fija para que le convenga prestar; asi, cuando alguien dice tasa de interés,
se refiere al porcentaje que se aplicara a la cantidad prestada y el resul-
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tado de esta operacioén se suma a la cantidad que se solicité en préstamo.
La tasa de interés puede ser cobrada de distintas formas, como veras a
continuacion.

= Tasa de interés aplicada sobre saldos insolutos. Este tipo de interés se
caracteriza porgue los pagos de la deuda van disminuyendo aunque
la tasa de interés sigue siendo la misma. Veamos un ejemplo: si a una
persona le prestan 1 000 pesos a un plazo de 5 meses y con una tasa
de interés de 5% mensual, tendria que pagar un total de 1 150 pesos.

Veamos el cuadro.

Plazo Cantidad Abono Pago
(meses) i adedudada: mensual mensual de : Pago total
o saldo al capital intereses mensual

$ $ 5% $

Enero 1000 200 50 250
Febrero 800 200 40 240
Marzo 600 200 30 230
Abril 400 200 20 220
Mayo 200 200 10 210
Total 1150

Si tienes duda, sobre cémo calcular la tasa
de interés sobre saldos insolutos, mas
adelante lo conoceras en el Cuaderno de practicas.
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Esta misma tasa de 5% mensual se puede presentar de dos formas:

1. Anualizada, que resulta de multiplicar el procentaje de interés, en este
caso 5%, por los 12 meses del afio, es decir, 60%. Como en el ejemplo ante-
rior, el plazo de pago es de 5 meses, la tasa por ese periodo es de 25%.

2. Con base en mensualidades fijas que se obtienen dividiendo el monto
total a pagar (capital mas intereses) entre el nUmero de meses que ten-
gamos como plazo. En el ejemplo anterior, si dividimos el pago total de 1 150
pesos entre los 5 meses de plazo, las mensualidades fijas serian de 230 pesos.

Hasta aqui se han mostrado dos formas de pagar un préstamo sobre saldos
insolutos. Veamos otra manera.

= Cobro de un préstamo a través de pagos fijos aplicando la tasa de
interés a la cantidad total prestada. Utilizando el mismo ejemplo,
sobre el préstamo de 1 000 pesos, tendré que pagar cada mes
doscientos pesos, ademas del 5% de intereses, es decir, 250 pesos
mensuales. En este caso, el crédito resulta mas caro porque tendria
gue pagar en total, 1 250 pesos.
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A diferencia del anterior, la tasa de interés siempre se calcula sobre los 1000
pesos de préstamo. Veamos.

Cantidad Abono

: Pago total
adeudada mensual :  Pago de g
: : E mensual
o saldo : alcapital | Intereses
$ $ z $

Total 1250

—Caray, Juanita, esto no es nada sencillo —dijo José Luis.

—Tampoco es cosa del otro mundo; tenemos que hacer varios ejercicios
para saber aplicar las tasas de interés —contestdé don Pepe—. Y asi ni quien
nos haga guajes. ¢Ustedes qué opinan compaferos?

—Si estd un poco enredado, pero la explicacién de Juanita fue muy
clara —mencion6 dofa Rosa—, entonces tenemos que fijarnos muy bien
en la tasa que se nos esta cobrando, y si su aplicacion se hace conforme
a lo que vamos pagando, es decir, sobre saldos insolutos o sobre la can-
tidad total que nos prestaron.

—Bueno, todavia falta ver otros tipos de intereses, asi que tengan un poquito
mas de paciencia:

< También hay créditos con tasa de interés variable. Este caso se da
cuando se contrata un préstamo, con un interés que puede modifi-
carse, conforme a la tasa promedio de interés interbancaria que
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establece el Banco de México. Esta puede variar durante el periodo
de pago de acuerdo con el comportamiento de la economia del
pais. Por esta razdn, contratar un crédito a tasa variable puede ser
muy riesgoso.

—Hasta aqui —dijo dofa Juanita—. Hemos visto |0os tipos de tasas de interés
gue existen para solicitar un crédito.

—Oye Juanita —preguntd José Luis— y ¢qué pasa si no pagamos puntual-
mente las mensualidades del crédito?

—ijAhl, entonces nos cobrarian un interés moratorio, es decir, la aplicacion de
un interés mayor al que se contraté el crédito, por no pagar a tiempo.

De los tres tipos de tasas de interés que investigd dofia
Juanita, ¢cual crees que sea mas conveniente?
Explica por qué.

En tu Cuaderno de practicas, termina de
resolver el Paso 3.
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Programa de crédito en pequeio

Don Pepe y José Luis presentan el programa de crédito en pequefo.

A través de este programa, un organismo privado presta dinero a
personas fisicas y a familias.

Requisitos para otorgar un crédito: [
= Tener un ingreso minimo de 2 000 pesos mensuales.
= La cantidad minima que se presta es de 2 000 pesos y la maxima
de 4 000 pesos.

La tasa de interés es de 5% mensual. '

El plazo para pagar puede ser de 6 a 24 meses, dependiendo del
monto del préstamo.

Sujetarse a un estudio socioecondmico para conocer la solven- |
cia del deudor.

El plazo para dar respuesta, sobre la viabilidad del crédito es de
48 horas, en caso de que resulte negativo, se avisa por teléfono.

Ademas el solicitante debe presentar: _
= |dentificacion oficial: credencial de elector o pasaporte. e |
Comprobante de domicilio.

Comprobante de ingresos (los tres ultimos recibos).

Si es propietario de una casa o terreno, una boleta predial a su
nombre y constancia de estar al corriente en los pagos.

Un aval en caso de no tener propiedades.

Referencias de 3 personas que no vivan en la misma casa de
quien solicita el préstamo.
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—¢El 5% de interés es mucho o es poco? —pregunté don Pedro.

—Bueno, veamos un ejemplo.

—Si tu Pedro, puedes comprobar ingresos de 2 000 pesos mensuales, podrias
solicitar un préstamo por el mismo monto, ¢qué cantidad adicional alos 2 000
pesos, tendrias que pagar si el crédito lo obtuvieras a una tasa de interés del
5% mensual y a un plazo de 6 meses?

Veamos.
Pago de . Pago total
Saldo ' . Intereses
3 capital mensual
$ ' $
2 000.00 333.3 100.00 433.33
1 666.67 333.3 83.33 416.66
1333.34 333.3 66.66 399.99
1 000.01 333.3 50.00 383.33
666.68 333.3 33.33 366.66
333.35 333.3 16.66 349.99

Total L 234996

—£Es decir, al término del plazo, tendrias que pagar 2 349.96 pesos, que es
una cantidad razonable si la aprovechas debidamente —agreg6 José Luis.
—Nosotros si ganamos esa cantidad al mes, pero ¢cémo le podemos hacer
para comprobar los ingresos? De pura palabra, no creo que valga —comen-
t6 don Pedro.

—Ese es el problema con este tipo de créditos, que ninguno de nosotros puede
comprobar ingresos —dijo don Pepe—. Bueno, vamos a ver otra informacion.
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Casas de empeno

Matilde y Pedro presentan lo referente a una casa de empefio.

Condiciones para otorgar préstamos:

e Los préstamos se realizan sobre la base de un avaliuo de la
prenda y sobre ese monto se presta el 50%. Si el avaltuo de
la prenda es de 1 000 pesos, se le presta 500 pesos.

e Se presta a partir de 50 pesos como minimo y las prendas van
desde una colcha hasta un automovil.

e Se cobra 4% mensual por concepto de intereses.

= Los intereses son acumulables, es decir, cada mes se cobra el 4%.

= El plazo de pago es de 5 meses y la opcidon de refrendar, cuando
no se pudo pagar en ese periodo, también se da en el quinto
mes. Refrendar significa volver a empefar la prenda, siempre y
cuando se pague el adeudo de intereses y gastos de almace-
naje. Para realizar este tramite el pignorante (asi se le dice a la
persona que empefa una prenda) debera presentarse dos dias
h&biles antes de la fecha de vencimiento.

e El pignorante o deudor tiene la posibilidad de refrendar en
cuatro ocasiones.

= SOlo se puede refrendar en caso de empefio de alhajas y relojes.

= No se pide factura para empeifiar su prenda si el valor es menor
a 10 000 pesos.

e En caso de préstamos mayores de 1 000 pesos, se solicita identifi-
cacion oficial.
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= En caso de pérdida de la boleta, el pignorante debe notificar a
la casa de empefio para que nadie pueda llevarse la prenda; en
este caso, debe presentar identificacion, mencionar la fecha de
empeno y el tipo de prenda.

= En caso de que el pignorante no pueda desempefar su prenda
por falta de pago, entonces su prenda pasa a las almonedas
(lugares donde se comercializan las prendas).

= El pignorante puede comprar su prenda y tiene cierta preferen-
cia, sin embargo, debe cubrir los pagos tanto de interés, como
gastos de almacenaje.

= Para que el pignorante pueda desemperfiar su prenda, debera
pagar la suma de dinero que se le prestd, asi como los intereses
generados y lo correspondiente a gastos de almacenaje.




Fuentes de financiamiento

Ejemplo.

A una persona que empefa un reloj, valuado en
1 000 pesos, le prestan 500 pesos a una tasa de
interés del 4% mensual y le dan un plazo de cinco

meses para pagarlo. Como en este caso los .
intereses son acumulables, los pagos mensuales
se calculan de la siguiente manera.

Importe del
p, Tasa de Pago
préstamo Plazo .
intereses $
$

500.00 Noviembre 4% 520.00
Diciembre 8% 540.00

""" Enero 12% 560.00
""" Febrero 16% 580.00
""" Marzo 20% 600.00

—Como ven, estos préstamos son para alguien que de plano tenga una
urgencia muy grande —sefal6é dofia Matilde.

—Si fuera el caso, lo mejor es pagar lo antes posible, y no esperar a que trans-
curran los cinco meses —agrego6 don Pedro.

—No, jolvidense! esa opcidén no creo que nos convenga, mejor veamos la
siguiente —dijo José Luis.

Pregunta en la institucion financiera a la que solicites
un préstamo, dénde quedaran registrados tus pagos,
gué comprobante se te dara de ellos y de la
actualizacion de tu saldo por pagar.
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-------------

Cooperativa de ahorro y préstamo

Lupita y doflia Juanita presentan lo que es una sociedad cooperativa de
ahorro y préstamo.

Una cooperativa de ahorro se integra por un grupo de personas que forman
una sociedad en la que ahorran y, de esta manera, pueden tener acceso a
préstamos para invertir en sus pequefios negocios. Esta es una opcion de
crédito para personas de escasos recursos econdémicos.

Condiciones para otorgar un crédito en Caja Libertad (sociedad
cooperativa de ahorro y préstamo):

e La tasa de interés es fija durante el plazo de crédito.

= El plazo maximo de pago es de hasta 5 afios (segun el monto
del crédito).

= Realizar un depdsito inicial como reciprocidad del préstamo.

e La tasa de interés es de 2.10 % mensual a las personas que se
les presté cuatro tantos de su ahorro (tasa sujeta a cambios).

< El monto del préstamo puede ser de 2 a 6 veces el importe de
lo ahorrado. Los socios de recién ingreso pueden solicitar un
crédito de hasta 4 veces de lo que depositan.

= Segun la cantidad que se solicite, es el nUmero de avales que
requieren, por ejemplo:
Hasta 10 000 pesos es un aval, de 10 001 a 15 000 son dos avales,
y mas de 15 001 son dos avales que ademas demuestren la
propiedad de una casa.

= Si se cumple con todos los requisitos, el crédito se puede obte-
ner en 7 dias habiles.
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e En caso de defuncion del deudor y si éste estuvo al corriente en
sus pagos, la deuda queda cancelada.

Requisitos para afiliarte a Caja Libertad

= Copia del acta de nacimiento.

= Una aportacion de 300 pesos (dinero que sigue siendo tuyo).

e Caja Libertad te entregara una credencial con fotografia sin
ningun costo.

Requisitos para tramite de crédito

= Ser socio.

= Comprobante de ingresos.

= Comprobantes recientes de domicilio (luz, teléfono, agua).

= |dentificacion oficial vigente (credencial de elector, pasaporte
o cartilla militar).

Documentos que necesita(n) el(los) aval(es)

= Copia de comprobante reciente de domicilio (luz, teléfono o
agua).

= |dentificacion oficial vigente (credencial de elector, pasaporte
o cartilla militar).

= Comprobante de ingresos.
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Con un crédito de 4 000 pesos a un interés de 2.10% mensual y un plazo de
24 quincenas, el pago de capital e intereses queda de la siguiente manera:

Crédito clasico

Plazo Cantidad Abono Pago mensual | Pago total ; Pago total
(meses) adedudada mensual de intereses mensual mensual
o saldo al capital 5% $ $
$ $ $
1 4000.00 166.67 42.00 208.67 30-jul-05
2 3833.33 166.67 40.25 206.92 14-ago-05
8 3666.67 166.67 38.50 205.17 29-ago-05
4 3500.00 166.67 36.75 203.42 13-sep-05
5 B8EEKEE 166.67 35.00 201.67 28-sep-05
6 3166 .67 166.67 33.25 199.92 13-oct-05
7 3000.00 166.67 31.50 198.17 28-oct-05
8 2833.33 166.67 29.75 196.42 12-nov-05
9 2666.67 166.67 28.00 194.67 27-nov-05
10 2500.00 166.67 26.25 192.92 12-dic-05
11 2EE8.588 166.67 24.50 191.17 27-dic-05
12 2166.67 166.67 22.75 189.42 11-ene-05
13 2000.00 166.67 21.00 187.67 26-ene-05
14 1833.33 166.67 19.25 185.92 10-feb-05
15 1666.67 166.67 17.50 184.17 25-feb-05
16 1500.00 166.67 15.75 182.42 12-mar-05
17 1333.33 166.67 14.00 180.67 27-mar-05
18 1166.67 166.67 12.25 178.92 11-abr-05
19 1000.00 166.67 10.50 177.17 26-abr-05
20 833.33 166.67 8.75 175.42 11-may-05
21 666.67 166.67 7.00 173.67 26-may-05
22 500.00 166.67 5.25 171.92 10-jun-05
23 333.33 166.67 3.50 170.17 25-jun-05
24 166.67 166.67 1.75 168.42 10-jul-05
Total 4 000.00 525.00 4 525.00
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Debido a que la tasa de interés es mensual y los pagos son quincenales, hay
gue hacer el calculo sobre la base de las quincenas.

—No esta mal —sefalé José Luis—. La tasa de interés esta muy bien, pero el
problema es que te prestan conforme a lo que ahorras.

—Si, pero lo mas dificil no es eso, sino conseguir un aval —dijo dofia Juanita.
—ijAh! no se preocupe por eso Juanita, con los ingresos que da mi chan-
garro yo puedo ser su aval.

—¢Bueno y atiy a tus licuados quién los avala?

—Pues tu Pepe, con los ingresos de tu maravillosa lavanderia.

—Si como no, pero primero tenemos que dar de alta nuestros negocios en
Hacienda.

—Bueno, la idea de que seamos avales entre nosotros no esta mal, precisa-
mente el programa que les comenté también tiene esa intencion.
—¢CoOmo nos dijiste que se llama la instituciéon que lo promueve? —pre-
gunt6 don Pedro.

—No les dije, el programa se llama Emprendamos Juntos y lo impulsa el
Sistema de Financiamiento para el Desarrollo del Estado (SIFIDE) y funciona

de la siguiente manera:
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ecccce ceccoce

Financiamiento a grupos

= Se integra un grupo de desarrollo con una participacion de 15 a
40 personas de sexo femenino, de edades entre 18 y 70 afnos,
gue tengan cuando menos un afo de vivir en la misma colonia
y que tengan una identificacion oficial con fotografia.

= Este grupo recibira asesoria del programa Emprendamos Juntos
para que elabore un reglamento interno, establezca un fondo
de ahorro y nombre a una mesa directiva.

= El grupo garantiza solidariamente el pago del crédito a
Emprendamos Juntos. Los créditos se pagan en un plazo
de 16 semanas. Durante este periodo se realizan reuniones
semanales para el pago del crédito y para el abono a sus
cuentas de aho-rro.

= El ahorro es manejado transparentemente por las mismas per-
sonas del grupo mediante una cuenta mancomunada.

« Finalizado el microfinanciamiento el grupo puede adquirir crédi-
tos de mayor cantidad.
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—Bueno Pepito, pero si el crédito es s6lo para mujeres, ¢tl y yo como le
hacemos para cambiarnos de sexo?

—No es necesario llegar a tanto, puedo proponerle a mi comadre que
seamos socios y estoy seguro que acepta de buen animo.

—Yo prefiero buscar una novia que me apoye y a lo mejor ni tengo que
pagar el préstamo.

Esa expresion de José Luis arranco la risa de todo el grupo.

—Bueno, ya revisada esta opciodn, ¢ alguien mas tiene informacioén sobre otro
programa de crédito? —preguntdé don Pepe—. O aqui nos detenemos para
reflexionar sobre lo que hemos revisado.

—iAh! espérenme —exclamé don Jacinto—. Yo obtuve informacién acerca
de una promocioén que realiza un banco, a través de una tarjeta de crédito
llamada Efectivo inmediato, en la que prestan 5 700 pesos para liquidarlos en
seis pagos fijos mensuales de 1 020 pesos cada uno. Las mensualidades
incluyen capital e intereses antes del IVA.

—Parece poco, en comparacion con lo que hemos visto hasta ahora —dijo
dofia Juanita.

—Si, asi parece, pero veamos el calculo que hice aplicando lo que hemos
aprendido:

Importe Pago Total de Tasa Tasa en
del crédito mensual intereses mensual los seis
$ $ $ % meses
5 700 1020
X 6 pagos 420 + IVA 1.2 7.2

6120
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—Estd muy bien, pero ¢{qué se necesita para

obtener la tarjeta de crédito? —preguntd José

Luis.

—No es tan sencillo, sobre todo en nuestro
caso —inform6 don Pepe—, puesto que
no podemos demostrar ingresos econo-
micos, ademas tampoco es facil con-
seqguir el deudor solidario o aval, y
se requiere también dar una
cuota por apertura de cuen-

ta y, pagar una cuota anual.

Es complicado, pero de
cualquier manera esta infor-
macion nos sirve para saber qué alter-
nativa podemos elegir de acuerdo
con nuestras posibilidades.

—Con esto ya tenemos suficiente informacion, ahora lo que necesitamos
es pensar en lo que mas nos conviene y en lo que esta a nuestro
alcance —mencion6 don Jacinto.

—Bueno ya fue mucho por hoy —agreg6 José Luis— mejor ya vamonos, creo
que es hora de ir a quitarnos la sed, ¢verdad Pepito?

—Ya te vas a ir de borrachote como siempre, —dijo Lupita— pero vete tu
solo, no seas sonsacador.

Don Pepe no contestd al llamado de José Luis y a pesar
de que disimulé acomodando sus papeles, pudo sentir la
mirada enérgica y reprochante de dofia Juanita. Los
demas estaban ocupados comentando entre ellos.

—Esta bien, entonces ahora, la tarea es pensarle, —se levanté don Jacinto y
empez6 a despedirse de mano; inmediatamente todos hicieron lo mismo.
—¢Cuando es la proxima reunidon? —pregunto don Jacinto.

—El miércoles nos vemos en la noche, pero traten de traer todos su decision
—dijo don Pepe.
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Continuaron despidiéndose y fueron saliendo poco a
poco, al final cuando ya casi todos habian salido, dofa
Juanita intent6 despedirse de don Pepe, quien sorprendido
le dijo —¢pero por qué te quieres ir, si tenemos algo pen-
diente?

—¢Te vas a ir con José Luis?
—Claro que no, cébmo crees, tl y yo tenemos un compromiso.

Era la primera vez que dejaban el usted para hablarse de
td, asi espontaneamente ocurrid, sin pensarlo, sélo por el
gusto de sentirse mas cerca el uno del otro.
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Hasta aqui hemos visto diferentes instituciones que ofrecen financiamiento,
los requisitos y las condiciones que solicitan. De esta informacion, ¢ cual crees
gue convenga masy por qué?

No importa el tiempo que te lleve, lee

con detenimiento cualquier documento antes

de firmarlo. En él, deben estar detalladas las

condiciones en las que se otorga el préstamo.

Lee las reflexiones de los personajes de la historia.

La reflexion de José Luis y Lupita

—Andale, José Luis, deja a Pepe en paz. No estés de sonsacador, mejor plati-
came qué piensas hacer para obtener tu crédito. Lupita lo jalé del brazo
para alejarlo de la lavanderia y mientras caminaban, intercambiaban sus
ideas.

—La verdad yo necesito mucho el dinero para comprar un extractor, meter
otros productos y contratar un ayudante.

—A poco tienes mucha clientela.

—Si, hay momentos en que no me doy abasto. Pero, ¢sabes, Lupita, cual es
mi problema?

—¢Cual?

—Que no ahorro nada. Cuando me sobra un poco de lana, luego, luego, me
la gasto, se me va en cualquier cosa.
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—Claro, sobre todo en chupe, ¢no?

—Pues en todo, incluyendo las botanas, pero ahora lo que me preocupa es
que si me endrogo y no logro juntar los abonos me va a salir mas caro el
caldo que las albéndigas, por eso le tengo que pensar. Y tu Lupita, ¢cémo le
vas hacer?

—Yo ya hice mis cuentas, y en el analisis que realicé me di cuenta de que la
compra de un refrigerador no me conviene, es mejor reducir los productos
gue menos se venden o de plano eliminarlos, asi mis pérdidas seran menores.
—Bueno y entonces ahora, ¢para qué quieres el préstamo?

—Quiero cambiar anaqueles y meter otros productos como papas fritas y
fruta picada. Pero a mi también me aflige pedir el crédito y que no logre
sacar para pagarlo, sobre todo que apenas empiezo.

—Pues si, Lupita, todos tenemos la misma preocupacion, tal vez si no fueran
tan altos los intereses, podriamos decidir con mayor facilidad.

—No te creas, lo que en realidad nos puso a pensar es todo lo que investigamos:
quiénes prestan dinero y en qué condiciones o cudl es la situacion de nuestro
negocio. Si no hubiéramos hecho todo el andalisis que nos propuso mi amiga
Juanita, ahora estariamos bien endrogados y sin entender por qué causa.
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_ —Por eso me gusta tu amiga, porque es muy
inteligente.

—Si José Luis, pero a poco crees que
ella se va a fijar en un chamaco
- alocado como ta.

e - —Claro, ¢por qué no?, sise

fijla en un viejito alocado
como nuestro amigo Pepe,
con mas razdn en un jove-
nazo, ¢no crees?

Y —No seas asi, Pepe ni esta
; vigjito ni es alocado, se ha
compuesto mucho, nada mas date cuenta ahora qué limpiecito anda, siem-
pre pulcro, sonriente y amable, asi quién se va acordar del borrachote que era
antes.

—Mas bien yo diria que anda muy descompuesto, ya no fuma, no toma, no
va a reventones, me caia mejor antes, ahora es muy aburrido.

—Oye, José Luis, ¢qué no es tu amigo? ¢CoOmo se te ocurre pensar asi?
Prefieres que ande por las calles dando lastima, sucio, con los 0jos rojos,
hinchados de tanto alcohol, perdiendo siempre, perdiendo su patrimo-
nio, perdiendo su salud, perdiendo sus amistades, jperdiendo su vida!
que se le consume de la forma mas tonta e inutil que pueda haber.
—Bueno, Lupita, esta bien, tienes razdn, pero no te enojes.

—No me enojo, pero es que a ustedes los hombres todo se les hace muy facil, no
saben la desesperacion que se siente como madre o como esposa el ver lo facil
que es caer en el vicio y lo dificil que es salir de €, si es que se logra algun dia.
—iHijole, Lupita!, con este regafio ya hasta se me estan quitando las ganas
de tomarme mis frias.

—Eso es bueno, asi hasta te vas a ahorrar un dinero.

—Si, mucho ahorro que voy a hacer —contestd José Luis con sarcasmo.
—Puede no ser mucho, pero por un poquito se empieza, ahorrar o solicitar un
crédito para tu negocio es buscar con esperanza una forma de mejorar lo
gue hacesy con ello, mejorar también tu vida. Por eso, me da mucho gusto
gue hayamos hecho todo este trabajo y eso se lo debemos agradecer a
Pepe, quien tuvo la iniciativa.
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—Esta bien Lupita, creo que tienes razén, intentaré seguir tu consejo.

Llegaron a la calle en que vivian, la casa que se encon-
traba primero era la de Lupita, ya en el quicio de su
puerta, ella se despidio.

—iQué bueno que ya vas entendiendo José Luis! Pértate bien, que sale mas
barato que portarse mal, nos vemos mafnana.

—iHasta mafiana! —contest6 José Luis y con paso lento camind todavia media
cuadra, iba pensando en las palabras de Lupita. Al llegar a la esquina, en la
parte menos iluminada de la calle, junto al cascarén de un carro abando-
nado, estaban tres jdvenes con vasos en la mano quienes lo llamaron con un
chifido peculiar. Por unos instantes se quedo perplejo, estuvo a punto de
entrar a su casa, pero cambid de opinidn y decidié caminar hacia ellos; los
salud6é de mano, inmediatamente, uno de ellos le dio un vaso, y otro se
apresurd a servirle.

Si decides tomar un préstamo, cuida entre otros aspectos, que
en las clausulas del contrato se especifique, la tasa y tipo de
interés que se aplicara al crédito.

La reflexion de dofia Matilde y don Pedro

Dofa Matilde y don Pedro llegaron a su casa, una vivien-
da a medio construir que cuenta con un pequefo patio;
la parte construida es apenas una habitacidn con muros
sin pintura ni aplanado, en un rincén tiene un bano con
techo de lamina.
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—¢COmo ves viejo, con quién nos endrogamos?

—No sé, fljate que cuando Pepe nos platico sobre los créditos, se me hacia
todo muy facil, pero ahora creo que tenemos que pensarle dos veces antes
de endeudarnos.

—Si viejo, pero si lo pensamos demasiado, el préstamo va a servir para que
nos entierren.

—No seas pesimista mujer, tenemos que organizarnos bien para que los
prestamistas no se lleven el fruto de nuestro trabajo.

—Bueno, pero cuando el carrito ya no sirva, ¢quién crees que se va a llevar
nuestro trabajo?

—Esta bien, de acuerdo con nuestros calculos necesitamos cuatro mil pesos,
¢qué te parece si ahorramos la mitad y entonces pedimos la otra mitad a
crédito?, asi pagaremos menos intereses.

—Pues si no queda de otra, arréglale las ruedas al carrito mientras juntamos
ese dinero.

[ ]
s Antes de continuar, conoce los créditos que otorga Nacional Financiera. Lee el

folleto EI ABC del Crédito. Una guia sencilla para conocer los diferentes tipos de

crédito, que se incluye en este paquete modular y coméntalo con otras personas.
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La reflexion de don Pepe y dofia Juanita

Esa noche, don Pepe invité a dofia Juanita a cenar en
un lugar del centro de la ciudad en el que venden
antojitos potosinos. Mientras saboreaban su cena,
comentaban.

—Yo creo que en este momento no voy a solicitar ningun crédito —dijo
dofa Juanita—, primero necesito aumentar las ventas para ahorrar un
poco, y mas adelante solicitar un préstamo para lograr algo bueno.
—¢Pero qué tienes pensado hacer? A veces el tiempo se nos pasa querien-
do juntar dinero para realizar algo y cuando menos pensamos, ese algo ya
es mas caro, ya no existe o ya no lo necesitamos.

—Si, pero también pasa que sin contar con el dinero para comprar algo, se
nos ocurre pedir prestado para adquirirlo, y después resulta dificil pagarlo.
Quienes no somos conchudos, no podemos dormir, ni vivir tranquilos. Y qué
verglenza si llegaran a embargarnos!

—iUy Juanita! qué panorama tan negro pintas, ¢pues cuanto necesitas?
—De inicio necesito mas de diez mil pesos porque quiero cambiar de
local, pero por el momento no cerraria el que tengo, sino que con-
trataria a alguien de confianza para que lo atienda, mientras pongo a
funcionar otro changarro mejor surtido, en un lugar mas adecuado que
ya localicé.

—iClaro! Esos planes de expansion que tienes seria muy dificil realizarlos
con puro crédito, sobre todo que necesitas calcular: el tiempo para
instalar el negocio, luego, mientras lo conoce la gente y se va creando
una clientela, y ya después, poco a poco, se empezaria a recuperar lo
invertido y a obtener ganancias. Para entonces, ya pasaron faciimente
de dos a tres meses en los que no habrias podido pagar nada y si tu
deuda fuera de 10 mil pesos a una tasa mensual del 5% y si ademas
cobraran intereses moratorios, jpuf!, quebrarias antes de empe:zar.

—iAh verdad! Entonces es mejor contar con ahorros primero y ya que se vea
claramente que el negocio va a funcionar, entonces si, meterle la lana del
crédito —contesté don Pepe.
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—Bueno, mi plan es el siguiente, yo tengo clientela suficiente para sacarle
provecho a una lavadora y a una secadora nuevas, para lo cual necesito
dinero fresco. Si hago promocién y cobro 50 pesos por carga de ropay
realizo 5 cargas al dia los siete dias de la semana, puedo ganar lo sufi-
ciente para pagar el crédito, los gastos de operacion y mi sueldo; la
cuestion es obtener ese préstamo.

—Y por gué no vas a una tienda que venda electrodomésticos a crédito, esa
es otra posibilidad.

—Ya fui, pero ahi no se miden, los intereses son mucho mayores a los que
cobran las instituciones de crédito. Pero es cosa de seguirle buscando.

En eso estaban cuando el mesero los interrumpio.

—¢Algun postrecito?
—No muchas gracias —se apresuré dofia Juanita a contestar.
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Don Pepe pagoé la cuenta, salieron del lugar y deci-
dieron caminar un poco, dofia Juanita lo tomd6 del
brazo, llegaron a la plaza de San Francisco; era una
noche de estrellas, en los muros tibios de cantera per-
manecia aun la huella que dejé a su paso el sol en un
calido dia de verano. Se detuvieron junto a la fuente
en forma de flor que esta en el centro de la plaza, don
Pepe tomd en sus manos la mano derecha de dona
Juanita y la llevé con devocion hasta sus labios, ella
enternecida, le correspondié poniendo su brazo izquierdo
en la nuca y acercando su rostro a la mejilla de don
Pepe. Ella esperaba un beso que él no se atrevid a
darle. Continuaron la conversacion.

—No soy el hombre de mediana edad que busca a una mujer por miedo a
pasar en soledad la ultima etapa de su vida.

—ijAh!, pero entonces, no es tan cierta esa invitacibn que me hiciste para
acompafar nuestras soledades.

—Bueno, esa fue una manera de decirlo porque pensé que asi podrias
estar de acuerdo, pero lo que en realidad ocurre es que quiero recobrar
el tiempo perdido, creo que lo mas valioso que hay en la vida es el amor
y precisamente es lo que menos he tenido. Cuando ocurrié mi primer fra-
caso me derrumbé, me falté entereza para soportarlo; mi egoismo me
impidié darme cuenta de que la mujer con quien vivia tenia sus motivos
para abandonarme vy, en parte, tuvo que ver mucho mi conducta, no me
echo la culpa de todo, pero algo hice o dejé de hacer que influyé para
que ella se fuera con otro hombre —dofia Juanita lo miraba con atencién
y permanecia en silencio, él continu6—. Después sélo tuve una caida tras
otra, y en lo gue menos pensé o quise pensar fue en el amor, y asi transcurrieron
los aflos. Ahora con mi recuperacion veo las cosas de otro modo, creo que
todavia tengo tiempo y derecho a otra oportunidad. Por eso te pedi, Juanita,
que intentaramos compartir nuestras soledades. Dime, ¢tl conoces esa sen-
sacion de llegar a tu casa sin que alguien te reciba?
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—iClaro que la conozco! —contestd dofia Juanita haciendo una larga
pausa como queriendo adivinar lo que don Pepe queria decir.

—Entonces sabes de lo que hablo, por eso quiero pedirte que llenes ese
enorme vacio que hay en mivida, me gustaria que fueras la ilusién para que
el dia termine y la motivacion para llegar a casa.

—Bueno Pepe, no te confundas, cuando te digo que conozco la sensacién
es porque la estoy viviendo, y en realidad la disfruto muchisimo, puedo hacer
y deshacer en mi casa sin que alguien me diga algo, no tengo que darle
gusto a nadie, ni atender a los demas olvidandome de mi, como lo hice
durante tantos afios. ¢De qué sirvid? Mi esposo fue tan exigente conmigo
gque tuve que vivir exclusivamente para atender mi casay, conste que lo hice
con gusto porque ademas, no puedo negar que también tuve momentos
agradables, no me arrepiento, pero finalmente de qué sirvioé si ahora estoy
sola, él se fue y se llevd a la tumba sus parrandas y amorios; mis hijas se
casaron y se fueron a los Estados Unidos, ahora muy de vez en cuando se
acuerdan de mi. No las culpo, ellas tenian que hacer su vida. Pero, por eso,
en estos momentos, lo que tengo que hacer es pensar mas en mi, en aten-
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der mis necesidades y mis gustos, en aprender mas, en contar con un
proyecto de trabajo que me ayude a ser menos pobre, me gustaria viajar,
conocer gente y en fin hacer tantas cosas que, bueno, podria parecerte que
soy muy egoista —suspiré profundamente y continué diciendo—. Mira Pepito,
tu ahora me invitas a tener un compromiso, y de verdad que me siento hala-
gada, pero me da miedo repetir una historia que ya vivi. Asi que necesitaré
mucho tiempo para pensarlo.

Don Pepe la miraba sorprendido, no sabia qué decir, él
habia buscado las mejores palabras que reflejaran lo que
sentia. Expresé de la manera mas formal una propuesta
de amor y, en cambio, dofia Juanita le presentd razones
gue él jamas hubiera podido imaginar.

—Juanita, yo te juro que a mi lado tendrés una vida muy diferente, tal vez
mas feliz porque td y yo ya no tenemos tiempo para enojarnos, veras que en
un abrir y cerrar de 0jos la vida se nos va, y si ahora no tratamos de disfrutar-
la juntos, no existira para nosotros una nueva oportunidad.

Los dos permanecieron un instante en silencio. Dofa
Juanita, pensativa, movio la cabeza murmurando.

—No lo sé. No estoy segura.

Ella lo contemplé con ternura y al ver su semblante tan
triste, puso la mano en el rostro de don Pepe y beso su
mejilla de una manera muy parecida a cuando una
madre consuela a su hijo. Se levantaron de la fuente y
caminaron acompafados por la luna.




El crédito para tu negocio

Dejemos un momento a don Pepe y a dofia Juanita y piensa en las reflexiones
que hicieron los personajes de la historia sobre la situacion de su negocio y de las
posibilidades de solicitar un crédito.

En tu opinidn ¢ qué te aportan estas reflexiones para tomar una decision sobre
tu negocio?

Al tomar la decisiéon de pedir un crédito del tipo que sea,
es importante que sepas con claridad para qué lo vas a
utilizar. También considera si cubres los requisitos que te
piden y si tienes el dinero para pagar puntualmente, sin
incurrir en deudas que dafiarian a tu negocio.

Conoce otra opcién para solicitar un crédito. Lee el folleto
Microcrédito jEntérate de como solicitarlo!, de la
Secretaria de Economia, que se incluye en este paquete

modular.
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1.

ey Contesta las preguntas.

Identificaste las fuentes
de financiamiento y los
requisitos para solicitar
un crdito, OquO alter-
nativa de finaciamiento
te convendrOa elegir?

En caso de que no
quieras pedir prestado
para financiar tu nego-
co, Oa quO otras
opciones podrlas recu-
rrir?
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. ~ - . .
e Acompafa a los personajes de la historia
[ ]

eensu reflexién sobre el tema.

El lunes por la tarde don Pedro visitd a don Pepe en su
lavanderia.

—iHola, Pepe!, chambeando como siempre.

—Asi es, Pedrito, mientras no falte la clientela todo va bien.

—Qué bueno, fijate que te vengo a ver porque me enteré de una institucion
que se llama CONDUSEF*, Comision Nacional para la Proteccion y Defensa
de los Usuarios de Servicios Financieros. Tengo un conocido que trabaja ahiy
sus oficinas estan en el centro, ademas de que tiene oficinas en todos los
estados del pais. Le platiqué que hemos buscado apoyos financieros para
nuestros negocios y, entre otras cosas, me dijo que con mucho gusto nos
podrian dar informacion sobre crédito, ahorro y financiamiento, porque éste
es un servicio que ellos también realizan. De manera particular le pedi que
nos hablara sobre el ahorro. Asi que esta dispuesto a darnos una platica el
préximo miércoles, ¢cémo ves?

—Perfecto, Pedrito, ahora habria que avisarles a todos para que no vayan a
fallar.

—No te preocupes, yo les aviso.

—iSale!, entonces nos vemos el miércoles, pero diles que tempranito para ver
todo lo que tenemos pendiente.

* Conoce los objetivos y los servicios que ofrece la CONDUSEF, consulta el folleto ¢(Qué es la
CONDUSEF?, que encontraras al finalizar este libro. Como parte de tu paquete modular la
CONDUSEF te ofrece informacion sobre el ahorro en un triptico titulado ¢Qué es el ahorro?
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¢Dinero llama dinero?

El grupo se reunié puntualmente y con interés de
escuchar a la persona enviada por la CONDUSEF.
Don Pedro lo present6é como el contador Pérez, quien
después de saludar y hacer una breve introduccién
expuso lo siguiente:

—El dinero hay que cuidarlo. Es un recurso escaso. Se dice que entre mas
escaso es un recurso, mejor debemaos administrarlo.

¢Conocen la frase “dinero llama dinero”?

—Si, a veces es muy cierta, a quien tiene dinero le cae mas dinero —contesto
Lupita.

—Bueno, pero la interpretacion que se da a este sabio proverbio es en oca-
siones incorrecta y consiste en pensar que si gastamos como ricos, sin serlo,

nos llegard mas dinero como por arte de magia. Nada esta mas alejado de

la realidad, cuando gastamos mas alla de nuestras posibilidades, normal-
mente nos endeudamos y podemos, incluso, acabar con nuestros ahorros.

—El verdadero sentido del proverbio es que quien tiene dinero ahorrado,
puede invertilo para ganar mas dinero. Para que no exista confusion,
deberiamos replantear el proverbio como ahorro llama dinero. Uno de los
consejos practicos para gastar :
menos y ahorrar es tener un pre- ._/Z//,-___.]
supuesto, que consiste en hacer

un plan de ingresos y egresos,
es decir, saber con cuanto

dinero contamos y en qué
lo gastamos. Al realizar es-
te egjercicio, sabemos si nos
queda una parte de nuestros
ingresos para ahorrar y, a
veces, nos da margen para
darnos algunos gustos sin que
gastemos todo lo que ganamos.
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—Digamos que usted decide depositar su dinero en una institucion
bancaria, y su ahorro es de 20 pesos a la semana y el banco le ofrece
5% de interés anual (la mayoria ofrece un poco mas), ese dinero cre-
ceria a 13 700 pesos al cabo de 10 afios, y a 131 900 pesos después
de 40 anos.

—ijAh! un momento contador Pérez —interrumpié don Pedro—, nuestra inver-
sibn crece, pero, ¢qué hay del costo de la vida?, también va subiendo, lo
gue antes tenia un precio, con el tiempo tiene otro mas alto.

—Claro, tiene razén, pero existen diversas formas de ahorrar, veamos:

En forma individual.

En tandas.

Compra de metales preciosos.

Compra de monedas extranjeras que no
estén expuestas a fuertes devaluaciones.
Cajas populares de ahorro.
o En bancos.

0O O O O

o

Algunas de ellas no son muy seguras y tienen menos ventajas, por ejemplo, si
usted guarda su dinero en un colchdn, aunqgue le resulte muy seguro, con el
tiempo se devaluara. En las tandas se corre el riesgo de que alguno de los
participantes se niegue a pagar y entonces se puede perder mas. En los
metales preciosos se pueden lograr rendimientos a plazos largos, pero su
dinamica esta sujeta a un mercado internacional al igual que las monedas
extranjeras. En las cajas populares es importante contar con informacioén de
su trayectoria y saber si tienen una regulacién oficial, conocer sus programas
y las tasas de interés que ofrecen a los ahorradores. Los bancos también ofre-
cen diversas formas de ahorro, de acuerdo con la cantidad de recursos y el
tiempo en el que se desea ahorrar.
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La mejor cuenta de ahorro es la que ofrece la mayor tasa de interés y cobra
las menores comisiones. Es importante comparar la tasa de interés anual con-
tra la inflacion esperada en el afio. La cuenta de ahorro sirve para man-
tener disponible una pequefia parte de nuestro patrimonio que podriamos
requerir en cualquier momento.

—Bueno contador, veamos un ejemplo para que nos quede claro —dijo
dofa Juanita—. Si yo quiero comprar un refrigerador que hoy cuesta 6 000
pesos y ahorro 500 pesos cada mes, voy a juntar el dinero en doce meses,
pero lo mas seguro es que en ese tiempo haya subido de precio. Si yo voy
haciendo mi ahorro en un banco, ¢cuanto me dara de intereses para que
me pueda emparejar con el nuevo precio?

—Creo que podemos estimar un precio futuro del refrigerador aplicandole el
porcentaje de inflacion que se espera en un afio —sefilalé don Pepe—. Yo he
leido que mas o menos para este afo se espera la inflacion en 5%. Esto es, si
hoy cuesta 6 000 pesos, en un afio el costo se elevaria a 6 300 pesos.
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—iClaro! —se apresur6 a decir el contador Pérez—, pero se debe tomar en
cuenta que el porcentaje de inflaciéon de precios es un promedio que se
obtiene del costo de muchisimos productos y que, tanto un refrigerador
como otros productos, podrian mantener su precio, podrian subir mas de lo
gue se ha estimado o darse el caso de que bajaran de precio. Bueno, pero
lo importante es que tengan un sistema de ahorro que les ayude a defender
su dinero y, por lo tanto, su poder de compra.

—Antes de continuar permitanme leerles lo siguiente:

De las inwersiones bancarias, lo
cuentow de ahovro-presenta el menor
riesgo- y, por lo- tawnto; ofrece el
menor rendimiento- o-tasaw de interes:
tsy muwy segurow porque el banco- estiv
obligado- o restituir el monto- deposi-
tado;, estd respaldado- por el
Irutituto- de Proteccionw al Ahovro
Bancawio, ahora de manera conv-
pletav y v partiv del 2003 de manera
limitada, y es vigilado por la
Comisionw Nacional Bancowiov y de
Valoves. Ademds; el saldo estov
disponible en cualquier momento-

—Sin embargo, en la actualidad muchos bancos no pagan intereses en
cuentas simples de ahorro y la cantidad minima para abrir una cuenta es de
doscientos cincuenta pesos. Evidentemente, ni siquiera se podria recuperar
el poder de compra que se pierde en un afo de inflacibn —agrego6 el con-
tador Pérez.

—Tal vez en nuestro caso, como pequefios ahorradores —dijo dofia Lupita—, lo
primero que podemos hacer es entrarle a un programa fuera de los bancos,
en el que se acepte iniciar con cantidades pequefias como 500 pesos, y
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cuando se junte la cantidad necesaria para una cuenta que nos dé ma-
yores intereses, abrimos una cuenta, ahora si, en un banco.

—Juanita, tal vez te acuerdes que en Caja Libertad también nos hablaron
acerca del ahorro —continud Lupita.

—Si, esos datos también los apunté en mi libreta. En esa institucion existen tres
programas de ahorro.

~—  |CAJA-LIBERTAD)

o Ahorro normal con una tasa de 5% capitali-
zable trimestralmente.

o0 Ahorro a la vista con una tasa de 6.30% anua-
lizada.

o Ahorro a plazo, en el que varia la tasa de
interés establecida por el banco de acuerdo
con la cantidad ahorrada. Entre mayor sea
ésta, mayor es el interés. En el rango de 500 a
2 000 pesos se otorga 7.10% anual en plazos
de 28 a 55 dias.
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—Bueno, ya saben que las tasas se van modificando, al parecer éstas tienen
vigencia en este afo, lo que se requiere es gue si alguien decide entrarle pre-
gunte por las tasas vigentes y haga sus calculos conforme a la inflacion
esperada como ya se dijo aqui.

—En el caso del ahorro, tendriamos que hacer algo similar a lo que hicimos
en el crédito —afirmé don Pepe—. Investigar qué institucidn otorga mejores
condiciones. Pero lo que realmente estamos viendo es que para los pequefios
ahorradores, dificimente hay programas seguros en los que el dinero no se
devalle con la inflacion.

—iAh pues claro!, con esto me convenzo de gque lo mejor es gastarme la lana
antes de que se devalue —dijo José Luis sonriendo y provocando la risa de
todos los participantes.

—Bueno, es que tu eres de los que gastan como ricos, pero siempre van a
vivir como pobres y nunca van a pasar de ahi —contesto Lupita recriminan-
do el cinismo de José Luis.

—Con todo lo que se ha dicho aqui —interrumpié don Pedro para calmar a
Lupita—, creo que el mejor rendimiento para nuestros ahorros es el que
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puede darnos nuestro propio negocio. Si yo puedo guardar en un banco, en
una tanda, en una caja de ahorro, cierta cantidad de dinero que me va a
servir para comprar una vitrina, un carrito o algo que necesita mi negocio, y
eso me permite tener mas clientes y ampliar las ganancias, entonces mis
ahorros estarian ganando mas que en cualquier otro lugar.

—Si, yo estoy de acuerdo con Pedro, aunque eso se puede hacer si los periodos
en los que se ahorra son cortos y no damos tiempo a que el dinero se devalle
demasiado.

—Perdonen que los interrumpa —dijo el contador Pérez—, es importante que
ustedes tengan claridad sobre sus propoésitos para ahorrar, porque eso les
permite decidir cuanto ahorran, en dénde es conveniente hacerlo y durante
cuanto tiempo, porgue no es lo mismo ahorrar para comprar un mueble que
necesita su negocio, que ahorrar para enfrentar situaciones de emergencia
0, simplemente, para tener algo que les permita vivir de manera comoda
cuando por su edad ya no puedan trabajar. En todos esos casos se va a
disponer del dinero en diferentes momentos, por o que no resulta ade-

decirles que a pesar de que sus hegocios son pequefios y

de que practicamente viven al dia, yo creo que el ger- &=
men de su crecimiento o pueden encontrar en el
ahorro. Seguramente tendran que hacer mucho
esfuerzo y sacrificio, pero vale la pena, no
para hacerse ricos, porque ésa es
una fantasia; pero si para tener un
negocio que les permita vivir deco-
rosamente. Traten de ahorrar,
aunque sea una cantidad pequefa
pero que sea constante y ustedes mismos
podran comprobar en la practica como ver-
daderamente el ahorro llama a dinero*. Muchas
gracias y les deseo toda la suerte del mundo.

* Otra opcion de ahorro es crear una organizacion para captar el ahorro de un grupo de per-
sonas que ellas mismas puedan administrar. En el tltimo folleto que te presentamos al final de
este libro, encontraras un articulo sobre esta interesante opcion.
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La platica del contador Pérez fue recibida con agrado y
aunque no fueron resueltas todas sus dudas, lo despidieron
con un aplauso.

Regresa a tu Cuaderno de practicas y resuelve las tres
actividades del Paso 4.

Al salir el contador Pérez, todos los miembros del grupo se
quedaron platicando. Don Pedro y don Pepe que habian
salido a despedir al contador, comentaban que la mejor
opcion era buscar una combinaciéon de ahorro y crédito
para impulsar sus respectivos negocios. Dofia Rosa, dofa
Matilde y Lupita hablaban sobre la posibilidad de guardar
diariamente una pequefa cantidad para una emergen-
cia o para la vejez que ya la veian muy cercana; mien-
tras, José Luis, que se habia sentado junto a dofia Juanita,
aprovechaba la oportunidad para hacerla reir y entre
broma y broma le hacia comentarios.

—Por el momento yo no quiero ahotrar, prefiero seguir gastando lo que gano,
¢por qué no me ayudas a gastarlo, Juanita?

—Claro que si, yo para eso soy rebuena, me das un manojo de billetes y veras
todo lo que puedo hacer.

—Bueno, pero lo interesante es que lo gastemos juntos, ¢qué te parece si te
invito a bailar?

—¢De veras o nada mas me estas cotorreando?

—Juanita, yo soy incapaz de cotorrearte.
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—ijUf!, tiene muchisimo tiempo que no bailo. ¢{Pero cdmo nos vamos a ver tu
y yo?, ;y si alguien nos ve qué va a decir?

—¢Qué tiene? No importa. Ni td, ni yo tenemos compromisos, 0 qué, ¢se
enoja Pepito?

—No cémo crees, €l es nada mas mi amigo.

En eso estaban, platicando todos por su lado, cuando
don Pepe interrumpié para dirigirse al grupo y organi-
zar el final de la reunion.

—Bueno, comparfieros, vamos a concluir.

—Qué te parece si luego te voy a buscar para que nos pongamos de acuer-
do —le dijo rapidamente José Luis en voz baja.

—iYa vimos mas o menos por dénde buscar una alternativa! Parece que lo
mas viable es encontrar una institucion donde se pueda empezar como
pequeios ahorradores —continué don Pepe alzando la voz para que todos
le pusieran atencion.

—Bueno, pudiera ser el sdabado —murmuré dofia Juanita tratando de
disimular.

—Claro, pero tomando en cuenta lo que ahora sabemos, tiene que ser una
institucion registrada y supervisada por CONDUSEF.

—No, mejor el viernes bailamos y
el sdbado nos vamos al cine —

esto provoco la risa de dofia
Juanita.

—iYa, José Luis!, pareces
chamaco, deja de distraer a
Juanita —exclamoé don Pepe,
quien sin haber escuchado lo
qgue decian, le llamaba la
atencidon mas por celos que
por buscar el orden en la
reunion.
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—Perddn, perdon.

—Bueno, si quieren, —seflialé don Pedro—, yo busco una buena opcion de
ahorro y les informo. Puedo darme una vuelta con cada uno de ustedesYy lle-
varles los datos.

Si, muy bien, —contestaron varios y se pusieron de pie para despedirse.

Inmediatamente dofia Juanita se dirigié a don Pepe.

—Perdona, no era mi intencion interrumpir, es que no pude aguantarme la
risa con las ocurrencias de José Luis.

Todos salian y don Pepe esperanzado pregunté a dofa
Juanita.

—¢Me gustaria verte el proximo sabado? ¢Quieres? Podemos cenar
juntos.

—Pepe, yo preferiria que me dieras tiempo, mejor en otra ocasion salimos y
ya veremos qué pasa.

—Como gustes, Juanita, pero recuerda que yo te estaré esperando.

—Si, claro que lo tendré siempre presente, adids, cuidate.

Con un semblante triste la miré salir, ya todos se habian
marchado, sélo el silencio permanecia en el local y con él
don Pepe, sin saber qué hacer, a dénde ir, 0 con quién
hablar para no sentir el vacio de la soledad que por las
noches parecia ser siempre mas intenso. En ese momento
desesperante, solo veia dos opciones, buscar la com-
pafia de una botella o apechugar la terrible angustia con
todos los minutos y todas las horas que componen una
larga y penosa noche de insomnio.
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A la vuelta de la esquina, fumando, recargado en un
carro, José Luis esperaba a dofa Juanita. Cuando la vio
acercarse sonrio y le dijo:

—¢Adbonde va esa sefiora tan guapa?

—A mi casa joven feo y relajiento.

—¢Qué paso Juanita? A poco asi se contesta una flor.

—Te lo mereces por hacerme reir en la reunion.

—Perdbname, es que de algun modo tengo que lograr que te fijes en mi,
pero entonces qué, en qué quedamos, vamos a echarnos un bailongo el
viernes o ¢qué?

—No lo sé, no estoy muy segura que me vaya a sentir bien, no niego que me
divierto mucho con tus ocurrencias, pero... mira mejor déjame pensarlo,
mafana te digo.

Asi continuaron caminando rumbo a la casa de dofia
Juanita, él buscando los argumentos mas ingeniosos para
convencerla, y ella eludiendo divertida cada disparate
que se le ocurria, todavia en la entrada de su casa, €l le
prometio el cielo y las estrellas con tal de que aceptara.
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—Vamos a ver, mafana te digo, por favor, adiés, hasta mafiana. Cerré la
puerta y se quedd de pie pensando: Mira nada mas todo lo que vino con la
busqueda del crédito. Quién iba a decir, ahora hasta dos pretendientes
me salieron. (Qué voy hacer? Me gusta este chavo, pero... estda muy chico
para mi.

Ella sabia que una salida con José Luis no necesariamente
representaba un compromiso o una relacién pero, ¢era
eso lo que queria? ¢Tomar decisiones por el deseo del
momento? ¢Decidir conforme a las expectativas de su
vida?, o ¢decidir influida por los temores naturales de per-
manecer siempre sola? Porque, aun cuando en algun
momento lo habia negado, en el fondo también le pre-
ocupaba quedarse sola para siempre. Mientras tanto,
José Luis camind hacia su casa, sonriente, en algunos
momentos pensando y en otros de plano hablando solo.
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—ijAy Juaniiita! Me traes muerto, contigo mamacita voy a ser otro, hasta
dejaria la parranda, es mas, ahorraria. jA poco! Qué hablador soy, a ver
hasta donde me dura la calentura, creo que hasta me puedo casar con ella.
iChin! ¢Y Pepe? Qué mala onda. Bueno, a la mejor a ella no le interesa, yo
qué puedo hacer, ni modo, me eligié a mi...

—De pronto sus cavilaciones fueron interrumpidas por una imagen ya cono-
cida—.

iOrale! Alla estan mis cuates, voy a tratar de zafarme, qué tal si mafiana
Juanita me da el si y hasta podria empezar con ella una nueva vida.

Esa noche, estaban los tres, dofia Juanita, José Luis y don
Pepe, con deseos contradictorios, queriendo decidir y
tratando de vencer el miedo a equivocarse, intentando
la construccion de afectos, forjando suefios y resistiendo
la frustracion que se siente cuando no se puede obtener
lo que se desea. Los otros personajes del grupo también
viven sus propios dilemas y emociones enfrentando una
realidad adversa, pero buscando opciones para mejorar
su trabajo, sus negocios y su vida, y asi precisamente
en la vida es como han adquirido nuevos y valiosos
aprendizajes.

Acude a tu Cuaderno de préacticas
y termina el Paso 4.

La moneda esta en el aire para la continuidad de esta historia,
gue no concluye aqui, pero que hasta donde va, ya cumplié

el propésito de darte a conocer las vicisitudes de estos personajes
y, estimular tu participacion en los ejercicios para aprender a
planear y a calcular el financiamiento de tu negocio.
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La historia se interrumpe aqui para continuar narrada con

la imaginacién de cada uno de sus lectores, tiene una
secuencia y no sabemos cual va a ser, tu puedes escribir

ese final y compartirlo con otras personas que lean la historia
0 que participen en el estudio del médulo.

iAdelante!, jdisfruta escribiendo lo que te dicte

la imaginacion!
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Autoevaluacion

‘Contesta las preguntas.

1. OQuO debes conside-
rar para iniciar un
plan de ahorro?

2. A partir de las necesi-
dades de tu negocio,
OcuOles son tus alter-
nativas para iniciar tu
ahorro?

3. Describe cmo pien-
sas utilizar tus aho-
rros, de acuerdo con
las prioridades de tu
negocio.




